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ACTA No. 13

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria formulacién plan de negocios Fondo
Emprender, GreenDrone - Sebastian Ruiz.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 11 de | HORA INICIO: 8:00 a.m. | HORA FIN: 10:00 a.m.
marzo del 2022.

LUGAR Y/O ENLACE: Virtual, | DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/uno-iegi-dqy | Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Analisis de la competencia
2. Concepto de negocio

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar la reunién de asesoria para la formulacion del
proyecto, el cual sera presentado en las convocatorias del Fondo Emprender.

DESARROLLO DE LA REUNION

Se inicia la hora programada, en presencia del orientador del SBDC y el emprendedor. Se
desarrollando la siguiente agenda.

1. Analisis de competencia

Se explica al emprendedor que debe realizar el analisis de la competencia, donde es
importante apoyarse en las investigaciones primarias por medio del estudio de mercado y
secundarias de tipo investigativo y de observacion.

Con el fin de organizar la informacion se explica al emprendedor que debe construir un cuadro
donde relacione el nombre, localizacién, productos y servicios, precios, logistica de
distribucion y otros aspectos como ventajas y desventajas de las empresas competidoras.

2. Concepto de negocio

Se explica al emprendedor como realizar el médulo de SOLUCION, donde se debe realizar
la descripcion del producto bajo los siguientes aspectos

Descripcion de la empresa

Descripcion de los productos

Descripcion del proceso de obtencion de los producto
Caracteristicas fisicas y quimicas

Empaque y embalaje

Condiciones de uso

Se recuerda al emprendedora que este proceso se realiza para cada uno de los producto,
derivados de la ejecucion del proyecto.

CONCLUSIONES

Se realiza el acompafiamiento en el proceso de validacion de la idea de negocio.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
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ASISTENTES:

#09  Reunion sebastian

PPl O pscribe oqui pars buscar
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